
 
 
 
 
 
 
 

吳季峰 

現任 信義房屋仲介股份有限公司 

具體事蹟： 

1.   獲選第十二屆台北市不動產仲介經紀商業同業公會 

「傑出經紀人」。 

2.   業績表現優異，榮獲百萬經紀人 7 次，績效卓越獎 9 

次，及服務品質楷模 2 次等獎項。 

3.   擔任信義房屋新人教育訓練分享 12 場次以上。 

4.   信義房屋內湖區服務成交分享 20 場次以上。 

5.   負責居間介紹買方徐小姐向賣方芮先生購買房地產過程，因氯離子過高

而有混凝土剝落事件引起糾紛，經積極邀請雙方進行協調，並主動尋求

專業廠商勘估提出建議，圓滿達成解決。 

6.   秉持積極熱忱的心，專業誠懇服務客戶，並在服務過程中同理心瞭解客 

戶需求，不會只利益導向讓客戶做出錯誤的決定。 

7.   樂於和客戶分享專業知識及生活大小事，並認真傾聽客戶分享，從中學 

習，深受客戶認同與信任，並會時常介紹身邊親友指名季峯服務。 

8.   季峯始終正向思考，勇於挑戰，在逆境中求突破，在順境中求成長。 

9.   季峯除在區會議上多次分享成功作業心法，並擔任師傅，對於同仁皆樂 

意幫忙與建議，無私手心向下。 

10. 常對於各區新進學弟妹一對一分享初衷及心路歷程，並在聊天過程中給 

予鼓勵及支持，期許彼此一起朝著夢想之路前進。 

11. 號召分店同仁主動募捐嬰兒用品至關愛之家及育幼院年菜公益活動，積 

極參與愛心公益。 

12. 積極參與公司舉辦之志工活動及麗馨基金會愛心鞋盒活動，盡一己之力 

回饋社會。 
 
 

胡光嶽 

現任 信義房屋仲介股份有限公司 

具體事蹟： 

1.   獲選第十二屆台北市不動產仲介經紀商業同業公會 

「傑出經紀人」。 

2.   『傑出業務』長期績效優異穩定，93~104 年連續１ 

１年獲千萬經紀人，104 年度獲全公司業績ＴＯＰ 

３，104 年度獲全公司成交件數ＴＯＰ１，105 年 1 月獲全公司業績與成

交件數雙料冠軍！ 

3.   『指名度高』服務態度良好、謙虛、誠懇，屢獲客戶稱許，理念正確， 

熱忱服務，值得信賴。共獲信義房屋服務品質楷模獎項４５次。 

4.   擔任信義房屋新人教育訓練講師１５場次以上。 



 
 
 
 
 
 
 

5.   信義房屋文山區服務成交分享５０場次以上。 

6.   多次至信義房屋各業務區(信義區、中正區、中山區、大同區、新店區、

中和區、永和區、汐止區、內湖區、台中區)演講服務之道與成功案例經

驗傳承。 

7.   104 年 8 月 3 日受邀信義房屋集團月會分享。 

8.   受邀 CHEERS 雜誌１７９期沈方正專欄專訪 

9.   受邀 CHEERS 雜誌於 105 年 6 月 30 日卓越服務密碼講座專題分享。 

10. 負責居間介紹買方蔡〇〇向賣方王〇〇購買房地產過程，因氯離子過高 

事件引起糾紛，經積極邀請雙方進行協調，圓滿達成解決。 

11. 負責居間介紹買方陳〇〇向賣方劉〇〇購買房地產過程，主動調查並

告知買、賣方有關房地產疑似特殊屋況（非自然身故情況）並分析利弊

得失（建議處理方式），使之瞭解（以供參考），以避免交易糾紛之發生。 

12. 負責居間介紹買方黃〇〇向賣方韓〇〇等三人購買房地產過程，主動

協助賣方了解遺產繼承分配之相關限制（情況）並分析利弊得失（建議

處理方式），並協調買方有關房地產相關稅費之瞭解（以供參考），以避

免交易糾紛之發生。 

13. 參與公司舉辦之志工活動(信義鄉信義國小志工、南投水里故事公車偏鄉

行募書活動、勵馨基金會鞋盒募集活動等)，也曾參與合唱團為慈濟醫院

公益表演，提升大眾對不動產經紀業形象以及為社會盡一份心力。 

14. 服務近 24 年的時間，總計成交買賣方超過 1200 組次，於商圈內深植客

戶印象，深受客戶們的信任與讚賞，光嶽服務過的客戶常會於數年後再

次指名服務或介紹周邊親友指名服務。 

 

張珵涵 

現任 信義全球資產管理(股)公司 

具體事蹟： 

1.   茲因買賣標的上之未辦保存登記建物遭第三人查封，致影響

後續稅籍變更及交屋流程，屋主委請我協助處理，經買賣雙

方協商，後續順利讓雙方達成共識。本物件最後亦順利成 

交。 

2.   為賣方林老師等家族八人出售空置 30 幾年的老家，因年久失修、房屋傾

斜、漏水及側邊土地長期停著他人的五台汽車並架設車棚被占用，屋主

委請我協助處理，經積協調買賣雙方及鄰居們基地歸還，圓滿達成解 

決。本物件最後亦順利成交。 

3.   因出售標的的大露臺，颱風大雨積水嚴重致滲漏到樓下層，屋主委請我 

協助處理，後續順利讓雙方達成共識。本物件最後亦順利成交。 

4.   因本案屋主第一次售屋，而該社區曾有輻射偏高現象，因此事先告知並 

完成檢測，並於銷售買方時說明現況，避免後續潛在交易糾紛。 



 
 
 
 
 
 
 

5.   負責居間賣方高小姐十三人家族出售房地產過程，因現況隔成四間小型

店面，承租方於後側防火巷處有違章建築及樓上住戶占用停車事件引起

糾紛，經積極邀請雙方進行協調，圓滿達成解決。 

6.   負責居間賣方高小姐十三人家族出售房地產過程，因現況隔成四間小型

店面，承租方於後側防火巷處有違章建築及樓上住戶占用停車事件引起

糾紛，經積極邀請雙方進行協調，圓滿達成解決。 

 

董柏廷 

現任 信義房屋仲介股份有限公司 

具體事蹟： 

1.   獲選第十二屆台北市不動產仲介經紀商業同業公會「傑出經 

紀人」。 

2.   順境不懈怠、逆境不沉淪，一直是區內分店的標竿人物。年 

度業績千萬經紀人員 2 次、單月業績貳百萬以上經紀人 9 次。 

3.   ３０雜誌專題採訪 Top Sales。 

4.   曾單月全公司業績第一名。 

5.   手心向下經驗傳承，受邀於區內、區外成交心得分享數十次。 

6.   柏廷除積極參與信義房屋社區一家志工活動外，也愛心捐助予公益團 

體。 

7.   服務上即使客戶是透過其他仲介成交，柏廷依然持續保持聯絡並寄卡 

片，因為柏廷知道這次雖服務不到，但再下個五年、十年，還是有機會 

讓我服務到。 
 
 

詹金英 

現任 住商不動產天母 SOGO 加盟店(兆豐不動產經紀股份有限公司) 

具體事蹟： 

1.   參訪瑪利亞文教基金會台中希望家園 

2.   參與華山基金會.順手捐發票 

3.   參與台北啟智學校 送你一對翅膀音樂會 

4.   捐贈環宇國際文教基金會獎助學金 

5.   參與慈濟做環保志工及捐贈天母啟明學校 CD 

6.   參與萬聖節天母搞甚麼鬼活動 

7.   振興醫院.榮總.輪椅及急難救助金捐贈 

8.   西安同業考察並作經驗分享 

9.   日本東京不動產考察 

10. 多年榮獲住商不動產百萬經紀人獎 

11. 榮獲 104 年東森房屋北一區總業績第 3 名 



 
 
 
 
 
 
 
 
 

謝青蓉 

現任 吉家網不動產股份有限公司 

具體事蹟： 

1.   除了投入社會公益及回饋社會，對於不動產經紀業形象或產 

業有幫助 

2.   以 O2O 創新模式發展不動產行銷模式，增進不動產交易安全 

及公平，促進不動產經紀業健全發展。(O2O: Online 2 Offline) 

3.   堅持實行履約保證制度，以維護消費者權益 

4.   堅持在不動產說明書載明各項法令規範，符合不動產相關管理制度，遵守產 

業法令規範 

5.   104.8.20-協辦 104 年房仲業捐血活動，業界一致對於公益活動都積極參與。 

6.   104.3.6-籌辦吉家網不動產與現代地政聯盟異業結盟，提升不動產業與地政 

士更加緊密合作。 

7.   104-協助愛心助罕病、點燃生命之光活動，讓更多人能夠注意到少數族群需 

要幫助的角落。 

8.   104-協助捐贈天主教德蘭中心 

9.   104-協助捐贈天主教華光社會福利基金會 

10. 104-協助捐贈喜憨兒社會福利基金會 

11. 104-協助捐款新竹市救急會 

12. 104-協助贊助創世社會福利基金會 

13. 104-協助捐款新竹市保護動物協會 

14. 104-協助贊助財團法人台灣兒童暨家庭扶助基金會慈善義賣園遊會 

15. 105-協助捐款籌募貧童愛心早餐及兒童戲劇慈善公演 

16. 105-負責居間仲介服務買方王〇〇向賣方何〇〇購買房地產過程，主動調

查並提供房地產產權之各項情況，並分析建議處理方式以供參考，避免交易

糾紛之發生 

17. 105-籌辦成立全球不動產流通協會，讓消費者可以藉由這個協會，了解公開

透明的海外資訊，並協助成立全球委買網(www.WeMy.com.tw) ,讓消費者可

以透過網站的公開透明的平台，了解各國的房地產，以利選擇最符合自己的

購買標的 

18. 籌辦公司代銷類專案-建商直接委由吉家網不動產銷售大量房屋，例如:台南

伍彩東急、群英經貿、遠雄海德公園…，打破傳統代銷經營模式，採用創新

的 O2O 行銷模式，透過虛實共構、競合行銷的方式，讓大批成屋或預售屋

快速去化。（附件：O2O 行銷手冊） 

19. 目前連同海外市場都已朝向 Online 2 Offline 的房地產商業模式，未來將以串 

連全球的房地產交易及公共平台發展為目標 


